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Lo que hay

Aplanamiento de la oferta

Encorsetamiento regulatorio
El aumento de la regulacion lleva a una percepcion del cliente de que “todos dicen lo
mismo” y “todos hacen lo mismo”

Menores barreras de entrada y mejor acceso a la informacion
Contratacion digital instantanea y online de muchos productos.
Puede conocer la oferta de productos, incluso antes de que la presente su Asesor.

Sensibilidad al Precio y baja fidelidad
Clara preocupacion por el coste de los productos y servicios. El 72% de los clientes de
banca privada considera posible cambiar de entidad en los proximos afios?

Aumento de entidades con las que trabaja
El 52,4% de los clientes trabaja con +1 entidad cuando hace solo 4 afios era solo el
35,1%2. De media, un cliente retail trabaja con 1,81 entidades

Descenso de facturacion y margenes

La mayor competitividad, la menos diferenciacion, la evolucién cada vez mayor hacia la
gestidon pasiva y los crecientes costes de estructura regulatoria suponen un descenso de
Facturacién y Rentabilidad de las entidades.

1: World Report Series 2024. Wealth Management. Capgemini
2: Estudio del Comportamiento Financiero de los Particulares en Espafia 2024 de Grupo Inmark

W

La IA abre un nuevo tablero de opciones, y va a obligar a las entidades a buscar
nuevos dmbitos de especializacion y diferenciacion: nuevos productos, servicios o
enfoques.

No existe una sola formula, pero si muchas que ya se quedaron obsoletas.
Lo que hoy es una ventaja competitiva en unos anos sera un estandar. De
to have” al “must have”. La clave es la anticipacion

Ill

nice

Es una de las soluciones, muy avanzada en otros paises en los que el agente
financiero es un asesor patrimonial y no solo un asesor de inversiones.

En Espaiia ya hay experiencias de entidades que incorporan a su propuesta de
valor la Planificacion Financiera y se demuestra que es un servicio demandado y
que funciona como herramienta de captacion.

Se diferencia principalmente entre dos modelos

o Calculadoras para la gestidn de la inversién a largo plazo buscando objetivos de

riqueza para la jubilacién, etc.

o Consultorias puntuales: Evaluaciones completas de la situacion del cliente en un
momento determinado, muy costosas de realizar, de gran valor afadido, pero

que no ofrecen continuidad.
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Lo que viene

LIBRE ACCESO A DATOS

FiDA? (aprobacidn prevista finales 2025) regula el libre acceso a toda la informacién
financiera del cliente (inversiones, pensiones, seguros etc.). El cliente decide quien
accede a sus datos y decidird que entidad consolida

éSer consolidador o consolidado?

1A CAMBIO EN LAS ENTIDADES

Aun estd por definir el impacto (l1A) en el servicio de asesoramiento financiero.
Apareceran multiples aplicaciones — soluciones y deberian convivir con procesos
mas tradicionales de toma de decisiones.

NO HAY DEBATE: La IA cambiara de forma rapida los procesos y la forma de

trabajar de las entidades. Probablemente el primer enfoque tenga que ver con
eficiencias y ahorro de costes

1: CapGemini Research Institute for Financial Services Analysis 2024

W

RETAIL INVESTEMENT STRATEGY

RIS incorpora requerimientos adicionales para el cobro de incentivos en caso de
Asesoramiento no independiente (principal modelo de asesoramiento de ESls en
Espafia)

El asesoramiento no se puede limitar a recomendar fondos. Recomienda
formacién financiera y asesoramiento no limitado a la cartera de inversion.

Un servicio de Planificacidn Financiera holistica y 3602 sirve de soporte para
estos modelos

CAMBIO EN LA OFERTAy CAMBIO EN LA

A RELACION CON EL CLIENTE

Motor de cambio en la oferta con las capacidades de la IA para personalizar
servicios estaran en funcién del acceso al dato personalizado.

o Eldato es la gasolina para cualquier servicio IA.
o El dato personalizado es la diferencia en la calidad del servicio.

La Planificacion es el acceso al dato personalizado mas amplio y una palanca de
cambio en la relacién con el cliente
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Posicionamiento y diferenciacion frente al entorno de mercado

Planificacion financiera

CLAVES DE PLANIFICACION FINANCIERA

=

2228

Vision Holistica
36082

R

Mineria de datos
personales

Q
o

Soporte siempre
actualizado para la
toma de decisiones

o@

A

Acompafiamiento en
el Plan vital del cliente

Queremos ser el soporte para el cambio
de posicionamiento.

De gestor de inversiones a asesor del
Plan Vital de los clientes
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Nuestra vision del servicio de Planificacion W e

Wealthabout acompana al Lifeplanner y al cliente

© LIFEPLANNER: PROPUESTA DE POSICIONAMIENTO

El Lifeplanner quiere asesorar a los clientes en |la toma de decisiones,
aportando conocimiento financiero y planteamientos y soluciones a
largo plazo con vision 3602. Dirigida a:

o ESIS

o Gestorias

o Aseguradoras

o Asesores fiscales

Servicio

¢ WEALTHABOUT

Herramienta

Somos una herramienta de planificacion financiera al servicio del
Lifeplanner. Wealthabout no hace recomendaciones, da
herramientas al LifePlanner para prestar el servicio a HENRY.

® HENRY HIGH EARNINGS NOT RICH YET

Unidad familiar interesada en la planificaciéon de una forma regular
y holistica, adaptable a los cambios externos o decisiones del cliente
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Onboarding

Mineria de datos

Buscamos en todas las fuentes de datos publicas y privadas

A través de la mineria de datos realizamos un on-boarding de cliente de manera automatica.

Fuentes Publicas Fuentes Privadas

o AEAT — IRPF, Impuesto Grandes Fortunas o Flanks — posiciones financieras

o Seg. Social —vida laboral o Idealista —activos inmobiliarios

o BORME — cargos publicos o Informa —inversiones empresariales
o Catastro

Wealthabout ofrece un on-boarding Unico que permite poner el foco en el valor afiadido del

analisis financiero de manera muy rapida
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Proyeccion financiera

Mineria de datos

Proyectamos el presente

o Leemos
o Interpretamos
o Proyectamos

A partir de la mineria de datos ofrecemos una planficacién financiera basica individual incluyendo los principales
eventos del cliente y proyectando la informacion financiera conseguida.

Jubilacién

Gastos hijos

Emancipacion menores
Impacto fiscalidad

Rentabildad activos financieros

O O O O O

Logrando un primer nivel de planificacion del cliente
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Planificacion financiera

Onboarding

Proyectamos el presente

Pintamos nuestro plan vital
Y entonces empezamos a planificar

Eventos personales y familiares

O

Proyectos personales

O

Capa fiscal actualizada

O

Solucién para hacer simulaciones

O

O

Sociedades patrimoniales
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Wealthabout es un servicio recurrente. La vida cambia, Wealthabout se acomoda y se adapta, y nosotros siempre estamos al lado para asesorar.

Funcionamiento Wealthabout

Mineria de datos

Buscamos en todas las fuentes de datos
j X X _’
publicas y privadas

Proyectamos el presente
o Leemos

o Interpretamos

o Proyectamos

Acompainamiento

Actualizamos eventos y
adaptamos los objetivos del
cliente para mantener la _|
planificacion actualizada

Pintamos nuestro plan vital
Y entonces empezamos a planificar
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La personalizacion esta en nuestro ADN

CADA LIFEPLANNER Y CADA CLIENTE
SON DIFERENTES

Lifeplanner

HENRY

QUE SERVICIO QUIERE

Niveles de servicio
Hemos convertido Wealthabout en dos servicios de valor
afiadido, cada uno unico en el mercado
Requerimientos y prestaciones progresivas para la mejor
adaptacion a cada caso

Servicio Reporting

*  Persona fisica y juridica
*  Eventos esperados

*  Proyeccion

* Capa de Fiscalidad

Servicio Planificacion

Anade al servicio de Reporting:
» Eventos personalizados

+ Escenarios

+ Simulaciones

\V wealthabout

Lifeplanner

COMO QUIERE MOSTRARLO

Look&Feel

Wealthabout puede actuar con marca propia o 100%

marca blanca

Marca propia

Look & Feel propio de Wealthabout. El cliente
ve la herramienta como un servicio adicional al
cliente gestionado por su Lifeplanner pero
vinculado a un tercero.

“Powered by”

Primer nivel de integracion, vinculado a un nivel
de personalizacién bésico

100% Marca blanca

Servicio integrado totalmente con imagen
corporativa del Lifeplanner (posibilidades de
SSO, mddulos especificos, etc.)
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La personalizacion esta en nuestro ADN

DONDE ESTAN LOS DATOS RELACION LIFEPLANNER - HENRY INTEGRACION DE DATOS
Repositorio de datos Gestion y acceso Integracion con sistemas del LifePlanner
Hemos disefiado nuestra herramienta para que el Podemos adaptar la relacion LifePlanner — Henry a las Wealthabout puede operar como un servicio standalone
LifePlanner disponga las alternativas para el preferencias de cada LifePlanner o integrarse con los sistemas de gestion del negocio de
alojamiento de los datos del cliente cada LifePlanner
HENRY LIFEPLANNER

WealthAbout SaaS

Nube de Cliente Acceso web-Edicion

Standalone

LifePlanner Acceso web

WealthAbout enriquecido

WealthAbout Solo reporte presencial

Core Gestién + Wealthabout
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The Wealthabout company

Somos una Fintech Desarrollo de Soluciones para la Planificaciéon Financiera
como soporte para los diferentes clientes (EFI, Bancos, Aseguradoras,
Despachos...)

Accionistas-fundadores con una reconocida experiencia en el Asesoramiento
Financiero, Gestion de Activos, Planificacion, Tecnologia y Marketing.

Constituida en 2020 y con operaciones con clientes beta-testers desde 2022 y
operacion comercial desde junio.2025

Desde el inicio de su actividad en 2020 el Unico foco ha sido el Desarrollo de
nuestra herramienta de Planificacion Financiera.

Nuestros clientes

)
d&g Mo Morwin|  §Capital s DPM

2020

2021

2022

2023

2024

2025

2026

ENERO

DICIEMBRE

ABRIL

MARZO

MARZO

JUNIO

DICIEMBRE

JUNIO

ENERO

\V weal’rhoﬁgfﬂ

Constitucion Wealthabut SL

Versidon pre-comercial con la integracion automatica de datos de AEAT
y Catastro

Versién con integracidn con Flanks, Seg. Social, Borme

Integracion con Cl@ve para acceso directo a la informaciéon desde
fuentes publicas

Lanzamiento de versién Beta. Inicio de pruebas con Beta-
testers

Integracion con OpenFinance. Primera integracion con
Core-bancario

Finalizacion Beta-testing. Intregracion feed-back

Primer acuerdo comercial

4 acuerdos comerciales en vigor
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The Wealthabout Company
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Fernando Pablos Fernando Bolivar Carlos Diaz Sergio Navarro Pedro Guinales

o0 -

in)

Frontend Web Developer Full-Stack

Product Owner

Desarrollador Backend Python Desarrollador Back-end

Full Stack Developer
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https://www.linkedin.com/in/fernando-pablos-contreras-0947534/
https://www.linkedin.com/in/fernando-bolivar-a8019550/
https://www.linkedin.com/in/carlos-d%C3%ADaz-67826411/
https://www.linkedin.com/in/sergionavarrofernandez/
https://www.linkedin.com/in/alberto-maqueda-vi%C3%B1as/
https://www.linkedin.com/in/pablo-sanchez-cristobal/
https://www.linkedin.com/in/juancarlosglezpascolo/
https://www.linkedin.com/in/diego-almansa-cantero-565721116/
https://www.linkedin.com/in/iv%C3%A1n-m-946b07133/
https://www.linkedin.com/in/emilioyustevilla/
https://www.linkedin.com/in/pablo-moreno-vera/
https://www.linkedin.com/in/pedroguinales/

\\‘ wealthabout | Muchas Gracias

Lifeplanner

Contacto

Sergio Navarro Pedro Guinales

snavarro@wealthabout.io pguinales@wealthabout.io
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